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就爱服饰网全国代理要求
  一. 就爱服饰网简介 

就爱服饰网（以下简称JA）成立于2003年，以电子商务为主要经营方式，面向年轻人正蓬勃发展的服装消费市场，现在主营日本，韩国等各类型的进出口服装。经过多年发展，公司已拥有就爱服饰网，NIKE正品折扣网， 潮牌网等商业网站品牌
1.1 JA实力
JA已和各大厂家签订合作协议，货品以厂价直接出货。一手货源，款式天天更新，产品在市场拥有绝对的竞争力。
     1.2 JA信誉
        JA为支付宝特约商家，公司一直坚持以诚信为宗旨，反对一切欺诈客户的行为，完全支持支付宝，财付通，网银在线支付，多种中介支付.
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 二．代理要求

JA以诚信经营为宗旨，市场合理定位为优势，现已经在全国各地建立了代理服务中心，并将进一步实施全国市场的代理覆盖战略，欢迎各公司和个人加盟。
JA的宗旨，同时也是代理的基本要求：诚信。诚，代表诚垦，对自己的诚，对工作的诚，对客户的诚。信，代表信任，信任JA。JA也信任我们的代理，相互信任是我们合作的基础。
三、就爱服饰网络代理要求
1. 就爱服饰代理无需任何费用，但需提交相关资料进行登记审核。
2. 代理必须严格履行网络代理经营规范，如发现违规，将被取消代理资格。
3. 申请一级代理必须保证每月5个交易量以上，拥有经营场所或网店,淘宝经营信誉必须达到一钻以上，没有炒作信誉记录。
4. 申请二级代理必须保证每月1个交易量以上，拥有经营场所或网店。如经营过程中连续三个月满足一级代理条件的，可免费申请成为一级代理。

5. 所有代理需缴纳预存款。预存款只作抵扣货款之用，但不能提现。货款续存二级代理最低500元，一级代理最低800元。如销量不达要求,代理资格根据你的个人表现度予以考虑（不遵守网络代理经营规范的，将被取消资格）
6. 另外，为减低工作量，我们只接受代理直接扣除预存款或直接付款。
7. 就爱服饰网代理价不包含发货邮费,非质量问题的退换货邮费均由代理承担,并请在签收3天内提出退换货要求,逾期不再处理。
8. 由于代理享受的价格均是出厂最低价,具有足够大的利润空间,为避免不必要的运费争议,请提醒您的客户签收前先及时验货!签收后的包裹如反映存在非人为质量问题,就爱服饰提供换货,运费代理自行承担,如在签收前发现商品有损坏,请务必让派件快递签字确认并且拒签包裹,产生的来回运费均为就爱服饰承担。
9. 就爱服饰每年花费巨资租用专业服务器为代理提供图片外链等相关服务。为防止部分代理滥用服务器资源，提供更高速的图片访问的速度和经营环境给优质代理。凡预存款金额低于45元且一个月无销量的代理将被暂停提供淘宝数据库和免费图片空间。凡预存款低于15元且一个月无销量的代理将被暂停其代理资格。
10. 就爱服饰网代理代理政策：
现在成为一、二级代理后将可享受公司优惠活动: 运动正品折扣网www.zudao.net只需预存50元即可成为网站高级代理（单独申请需预存190元）
	代理级别
	二级代理
	一级代理

	申请条件
	预存货款500元
	预存货款800元

	代发货服务
	优先配货,一件代发
	优先配货,一件代发

	淘宝数据包
	自助下载（隔天新货小包，半月总结大包）
	自助下载（隔天新货小包，半月总结大包）

	退换货服务
	签收3天内无条件退换
	签收3天内无条件退换

	图片外链
	专用CDN服务器高速外链，免除租用昂贵空间上传，并节省上传时间
	专用CDN服务器高速外链，免除租用昂贵空间上传，并节省上传时间

	淘宝活动支持
	根据情况提供资金和货品支持
	根据情况提供资金和货品支持

	享受价格
	享受卓越代理价格
	享受旗舰代理价格

	其他费用
	全免
	全免


备注：淘宝数据库下载地址：http://www.jafs.cn/html/as/article/09022212271863531.html
         由于退货会产生大量人力成本，就爱服饰网不鼓励代理退货。如退货超出免费次数，我们将收取10元/每次服务费。一级代理一个季度免费退货次数为10次，二级代理

为6次。
2.2 实体店代理加盟要求请点击这里
三．JA代理常见问题解答（不要再在QQ上咨询）
1. JA代理不接受中介交易。

2. JA只做正品！拥有正品授权，全部实物拍摄，绝非杂志图，质量保证！
3. 码数,款式以JA库存表为准！，每天更新，供代理下载，所有码数款式以库存表为准
4. 请不要讨价还价，一切与代理价为准

5. 关于“在哪里卖，怎样应付客人之类的问题”请不要再咨询，这是代理基本素质要求。
6.  款式新旧问题，JA提供的都是当季最新款式，绝对不是积压款，或者旧款。
四．JA代理常用功能介绍
1.代理常用资料查询

请代理认真阅读好 首页-服饰资讯 里面的相关资料，对销售十分有帮助！
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如图 请代理认真阅读新闻资讯的资料
2．库存表下载

代理资料 里面有每天更新的库存表，代理可自行下载查询。
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如图，点击可下载

3．关于代理库存表格的查看和使用。
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1） 如上图，最左侧为商品编号，改编号和网站上的商品代码是一一对应的，下图为网站商品页面上展示商品编号的位置，请看：
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2） 库存表上，打“*”号的均为有现货，现存的码数和颜色都会用“*”号显示在相应的位置。如果网站上有上图的款式，而库存表上没有显示，那么可能是需要订货或者补货中的商品，请咨询客服。
3） 另外，由于商品太多，库存表格都设置了自动筛选功能以方便大家查找，具体使用方法如下：
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如上图，该倒三个形为自动筛选按键，例如，点击商品表格中商品编号由下角的倒三角形，则会出现如下界面，该选框内，商品都以字母为准按序排列，CTA，CTB，CTC……如此类推
[image: image8.png]ARRS E

TEFH ~

T -
@5z

CTaoszs

cramseigiim.

Cromssi

CroLITZinie R,

Cresse B A

CTAISER

CTA33-1h

JveRy

CTATDION

CricEas

CTEPOOBA

CIcBoesh

CIcbogsh

CIcBogsh

CroBaTa c





例如，我们要找CTM054A这个商品，那么先点击商品编号右下角的倒三角形符号，出现上图的选框后，下拉按字母顺序找到CTM系列的商品，点击“CTM054A”即可看到码数/颜色，图片如下，
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4）库存每天更新一次，新库存都会在晚上更新上传，代理们可以自行下载使用的。

4．代理价格查询。
JA代理请在网站注册帐号后提供帐号名，审核通过后，客服为你开通代理权限登录后，点开每个商品均能直接查看代理价格。
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图 1.6登录帐号就可以看到代理价/区域代理价
5．商品快速查找。
网站上的在售商品,均可以通过高级搜索方式进行快捷查找。会员可通过网站主页右上角的“FIND”功能进入(如图1.7所示)，然后选取“高级搜索”功能(见图1.8)，可以用商品代码或者关键子进行准确的快速查找。

或者直接打开高级搜索链接直接进入界面查找：http://www.jafs.cn/rsearch.asp
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图1.7

[image: image12.png]FaEE

PP R —

.




图1.8

6．运输价格查询
在首页，打开“帮助中心”，里面有“配送方式”，该页内有快递价格相关介绍。或者直接打开链接直接进入界面查询：http://www.jafs.cn/html/help/07061516294528344.html
六．代理申请流程
6.1代理申请流程

1．符合要求的代理请提交以下资料给客服或发送到邮箱（zudao@126.com）
	JA网站代理资料卡

	姓名：
	网站注册帐号:

	联系地址:

	网店地址：（比如淘宝店就写淘宝店地址）

	邮编：
	手机/小灵通：

	QQ昵称：
	QQ号码：

	邮箱：

	申请日期：


2．在网站注册一个会员ID
3．我们将对你的代理资格进行考核

4．审核通过后缴纳预存款成为正式代理，网站将为你开通代理权限。

5.  登录后即可看到代理价钱，下载JA库存表
6． 在用户中心可看到最新到货信息，优惠信息，新功能开放等公告，务必留意。
6.2邮件通知

JA会定时邮件通知最新到货资讯等，请注意查收。

6.3销售发货流程

1，在JA库存表查询商品是否有库存
2，按下单流程录像要求在网站完成下单
3，退货请提供原发货单，写明退货原因

七．代理销售技巧建议

1, 勤更新，JA每隔几天就有新货，但是很多代理都没有更进，就放上几件货就算了，勤更新，款式多是基础，没有更新就像不会流动的水——死水

2, 勤宣传, 宣传方式多种多样，但是记住一有新货来了，要告诉给你的客户，或者潜在客户群。不宣传你有多好的货都无用，记住有新货就喊，不要觉得开始没有效果。做广告是长期的，人们才会记住你，就像美国总统，不也是喊出来的？

   小技巧：宣传方式多种多样（如论坛，朋友，校友录，短信，QQ群，百度知道，贴吧等等），充分发挥小宇宙，才是成功关键。宣传不是一次性。

3，勤阅读，一个好的销售要专业知识的补充，要如何令人家信服，你的专业很关键，销售技巧很关键。

   小技巧：新闻中心的资料和代理要求都是多年代理遇到问题的总结，不认真阅读绝对是你的损失。

4，不气馁，这个不用多说，但是又有多少人能做到？
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